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Resumen

El objetivo fue determinar si hay o no diferencias entre el conocimiento sobre el leasing
en relacién con la aceptacion del leasing y los beneficios del arrendamiento financiero
como herramienta de financiacién por parte de las MIPYME en la industria del calzado
del municipio San José de Cucuta (Norte Santander-Colombia. Metodolégicamente la
investigacion tuvo un enfoque cuantitativo, de tipo descriptivo y correlacional. La muestra
estuvo compuesta por 50 empresas del sector calzado en el municipio de San José
de Cucuta. El instrumento manipulado fue un cuestionario tipo likert de 5 alternativas.
Los resultados evidencian que las empresas que tienen conocimiento de los tipos de
contrato que le permite comprar un activo correlacionan positivamente con solicitar el
financiamiento del bien, si permite una oportunidad de crecimiento para la empresa. Se
concluyo, que la aceptacion del leasing como herramienta de financiamiento para las
MIPYME del sector del calzado del municipio de Cucuta viene dada en primer lugar por
el conocimiento que tenga la empresa sobre el leasing, seguido de la optimizacion de la
gestion financiera vy fiscal del bien o activo, con lo cual, la empresa preserva su efectivo
para las necesidades del negocio evitando un shock en el flujo de caja.
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Leasing as a financing tool for MSMEs in the
footwear sector in the municipality of Cucuta

Abstract

The objective was to determine whether or not there are differences between the
knowledge about leasing in relation to the acceptance of leasing and the benefits of
financial leasing as a financing tool by MSMEs in the footwear industry of the San José
de Cucuta municipality (North Santander - Colombia. Methodologically, the research
had a quantitative, descriptive and correlational approach. The sample consisted of
50 companies in the footwear sector in the municipality of San José de Cucuta. The
instrument used was a Likert-type questionnaire with 5 alternatives. The results show
that companies that are aware of the types of contracts that allow them to buy an asset
correlate positively with requesting the financing of the asset, if it allows an opportunity for
growth for the company. It was concluded that the acceptance of leasing as a financing
tool for MSMEs in the footwear sector of the municipality of Cucuta is given in the first
place by the knowledge that the company has about leasing, followed by the optimization
of the financial and fiscal management of the good or asset, with which the company
preserves its cash for business needs avoiding a cash flow shock.

Keywords: leasing; financial leasing; MSMEs; footwear sector.

1. Introduccién Al considerar, las politicas en
América Latina sobre las MIPYMES,
se observa que tienen como objetivo
aumentar su competitividad, "buena

Las MIPYME, la conforman las
micros, pequefas y medianas empresas.

Para las Naciones Unidas, tienen una
enorme contribucion al provecho de los
Objetivos de Desarrollo Sostenible, pues,
representan el 90 % del numero total de
empresas en el mundo, proporcionan entre
el 60 % y el 70 % de los puestos de trabajo
del mundo y contribuyen con el 50 % del
PIB mundial. En Colombia, segun datos
de DANE, incorporan el 90% del sector
productivo y del tejido empresarial el
99%, del PIB aproximamente el 40% del
y la fuerza laboral del dicho representa
el 89,2% (Departamento Administrativo
Nacional de Estadistica [DANE], 2021,
2022)

parte de la poblaciéon y de la economia
dependen de su actividad y desempefo”
(Pereira, 2019: 40) Incluso, bajo la
epidemia de 2020, los gobiernos de los
distintos paises emitieron politicas que
involucraron impuestos, arrendamientos,
financiamiento, costos operativos y otros
aspectos, con el fin de ayudar a las
MIPYMES a superar las dificultades.

En Colombia, a pesar de la
caida de los ingresos en muchas de
las empresas por dicha pandemia
del COVID-19, se excluyé de las
disposiciones del precepto los acuerdos
de arrendamiento financiero-leasing
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del Decreto 579 (Presidencia de la
Republica de Colombia, 2020), por ser
inexequible segun el Dictamen C-248
de 2020 de la Corte Constitucional. Ello,
trajo como consecuencias que muchas
empresas no pudieras acceder algun
arrendamiento financiamiento leasing.

Aunque, luego, en las politicas
gubernamentales tuvo su reactivacion en
el estado colombiano, segun la Camara
de Comercio de Cucuta (Camara de
Comercio de Cucuta, 2022), los recursos
fue por $350 mil millones para que las
MYPYME logren costear egresos de
capital de trabajo e innovacion y otros
tipos de leasing como maquinaria y
equipo, bienes inmuebles, otros.

En esa direccién, el leasing
como actividad relacionada con el
arrendamiento financiero esta tipificado
y determinado en el articulo 2.2.1.1.1
del Decreto 2555 (Presidencia de
la Republica de Colombia, 2010).
Extrayendo lecciones de la revision de
la literatura sobre el leasing. EI mismo
es una alternativa de financiamiento
(Gémez & Osorio, 2013), igualmente, el
leasing posibilita a las MIPYME, ampliar
su acceso a la financiaciéon a corto y
medio plazo (Chorén, 2015), igualmente,
a manera instrumento de financiamiento,
mejora la renta (Torrel & Cubas, 2017).

No obstante, en opinion de
Paternina et al, (2018) algunas pocas
MIPYMES del Sector de Calzado utilizan
las alternativas de financiamiento como
un mecanismo de transformacion en
tecnologias en su proceso de fabricacion.
Pareciera que existe un desconocimiento
porque Alvarez y Giraldo (2020) destacan
que solo el 52% utilizan los créditos
bancarios, a pesar de que es provechoso
acudir a créditos, pues, los costes fijos
por propiedad o recursos propios es bajo,
siendo una alternativa de financiamiento
para el negocio.

Continuando en la misma linea, en
la ciudad de Cucuta, el sector calzado
presenta igual situacion, a pesar de que
la zona fronteriza del Norte de Santander
tiene como ventaja comparativa que la
region cuenta con salida a la exportacion
por Venezuela. Siendo beneficio el
sector calzado y su manufactura y
movilidad de mano de obra competente
(Departamento Nacional de Planeacion,
2007). En palabras de Romero vy
Monroy (2017), este sector muestra una
fragil articulacion con entes estatales
y privados que impulsen el progreso
de dicho sector, desaprovechan
intervencion publica del Estado nacional,
departamental o municipal que fomenta
y protege la produccién y competitividad
de los diversos sectores empresariales.

A su vez, este sector industrial en
la ciudad de Cucuta, de acuerdo con
Cardenas et al, (2019) busca satisfacer
las  necesidades de innovacion
tecnolégica en las MIPYMES, con
la ventaja de tecnologias de ultima
generacion para el proceso de
elaboracion de productos o servicios.
Esta adquisicion incorpora tecnologia
moderna para crecer en volumenes
de fabricacién, reducir los tiempos de
elaboracion y costos y, optimizar la
calidad vy, con ella, la rentabilidad. De
alli, que las empresas de leasing deben
ser capaces de evaluar el valor de los
activos fisicos porque el impacto del
leasing financiero es sobre la inversion
(Salazar et al, 2011).

Cabe destacar, que el leasing
es un arrendamiento financiado que
se basa en el activo, estos activos
arrendados son, por lo tanto, una forma
inherente de garantia del convenio de
arrendamiento. Puesto que, el leasing
florece “una operacién de entrega
a titulo de arrendamiento de bienes
adquiridos para el efecto, financiando
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Su uso y goce a cambio del pago de
canones que recibira durante un plazo

determinado...”

(Presidencia de Ia

Republica de Colombia, 2010).

En general, existen, varias

modalidades de relacién entre las partes
dentro de las clases de leasing utilizadas,
de acuerdo con Pérez (2016):

a)
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Leasing financiero, igualmente es

aceptado como “arrendamiento
financiero”,  “arrendamiento  de
equipo” 'y “arrendamiento con

pago total’, significa que cuando
una empresa necesita equipo,
no lo compra en efectivo o con
un préstamo de una institucion
financiera, sino que lo financia
mediante un arrendamiento, alquila
el equipo arrendado o el equipo
comprado al arrendatario para su
uso, el arrendatario paga el alquiler
a la empresa de arrendamiento
de manera regular de acuerdo
con el contrato, y un método de
financiamiento que devuelve,
renueva o retiene la compra después
de que vence el arrendamiento.
También, es un alquiler que
transfiere basicamente todos o la
mayoria de los riesgos y beneficios
concernientes con la posesion de
los activos, y la propiedad de los
activos puede transferirse o no al
final.

Leasing operativo, también conocido
como arrendamiento comercial,
es la simetria del arrendamiento
financiero, y es un arrendamiento
de activos que ocurre para
satisfacer necesidades temporales
o estacionales en uso operativo.
El arrendamiento operativo es
una forma de arrendamiento a
corto plazo, que se refiere a una
forma de arrendamiento en la que
el propietario del activo no solo

Twitter:

rvgluz

c)

d)

e)

proporciona al locatario el derecho
a utilizar el equipo, sino que
también proporciona al arrendatario
mantenimiento, seguro, reparacion
y otros servicios especializados.
Servicios técnicos (no se requiere
arrendamiento  financiero  para
prestar este  servicio). Sus
caracteristicas comerciales son
las siguientes: la eleccién del
objeto arrendado la determina el
arrendador, el objeto arrendado
es generalmente un equipo de
proposito general o un equipo
con alto contenido técnico y alta
velocidad de actualizacion

Lease back, es una actividad que
radica en que el arrendador de
un activo, mueble o inmueble, lo
revende a una empresa de alquiler
y luego lo contrata para arrendarlo.
El  “Renting” es similar al
arrendamiento operacional, es una
convencién donde una entidad
financiera tiene el compromiso de
entregar un bien o activo a un cliente
en régimen de arrendacion y por un
lapso determinado de tiempo. Por su
parte, el cliente se obliga a pagar la
renta periddica, la renta, incluyendo
el uso del inmueble, asi como los
gastos de mantenimiento y seguro
que cubra cualquier reclamacion en
su contra.

El“Leasing” Internacional se refiere a
la actividad de transaccion en la que
el arrendatario en un pais alquila el
equipo de produccién requerido del
arrendador en otro pais mediante
el pago de una determinada renta.
Es una de las formas de utilizar
capital extranjero. Bajo este arreglo,
la compafia de leasing adelanta
fondos, compra equipos y los
arrienda a los usuarios. El usuario
paga el alquiler y obtiene el derecho
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a utilizar el equipo. Después del
vencimiento, el arrendatario puede
rescindir lo convenido en el contrato
de alquiler, renovar el contrato de
arrendamiento o retener la compra.

f) Los arrendamientos apalancados
y los arrendamientos con
retroarrendamiento, que son
ampliamente utilizados en el mundo,
son dos formas especiales derivadas
de los arrendamientos financieros.
Los arrendamientos apalancados
involucran en su mayoria elementos
de capital mas grandes. El
arrendador generalmente solo paga
el 20%-40% del precio total del
equipo, y el resto de los fondos son
hipotecados por el equipo arrendado
y prestados por instituciones
financieras.

Por consiguiente, este articulo
ofrece un avance en torno al campo
cientifico concerniente al leasing como
instrumento de financiamiento de la
MIPYME del sector del calzado del
municipio de Cudcuta, ya que segun
Gomez y Osorio (2013) por medio del
leasing las empresas invierten en toda
clase de bienes mueble e inmueble
generadores de rédito, en la que
destacan: Maquinas de produccion y
equipos, oficinas, equipos o unidades de
cémputo, vehiculos, entre otros.

En este, se considera que un
arrendador confia en la capacidad
del arrendatario (la micro, pequefia
o mediana empresa) para generar
suficientes flujos de efectivo para
pagar las rentas del alquiler del bien
arrendado (en lugar de confiar en los
otros activos del arrendatario o en su
historial crediticio), pues se refleja en la
situacion patrimonial al reconocer el bien
arrendado. Ademas, Estos arriendos
concentran un financiamiento dentro
de la cancelacion a realizar desde el

punto de vista organizativo y técnico,
segun normativa internacional existente
designada como IAS 17 Leases
(Lambreton & Rivas, 2017).

En lo practico, saber las
percepciones de los empresarios de
las empresas inscritas en la Camara de
Comercio de Cucuta, ya que todavia se
proporciona muy pocainformaciéntedrica
o0 empirica para comprender el leasing
como una opcién de financiamiento, sus
preeminencias competitivas oportunas
de la operacion, beneficios tributarios
(Salazar et al, 2011) y "mantienen el
control sobre todos o casi todos los
beneficios econdmicos del activo a
través del arrendamiento a pesar de que
en esencia el arrendatario no tiene la
propiedad legal del activo"(Fernandez,
2009: 253). De alli, se plantea la
siguiente interrogante: ;existe alguna
relacion del conocimiento sobre el
leasing con respecto a la aceptacion
del leasing que permiten los beneficios
del arrendamiento como herramienta de
financiacion por parte de las MIPYME
en la industria del calzado del municipio
San José de Cucuta (Norte Santander —
Colombia)?

Por lo tanto, el objetivo del articulo
es determinar si hay o no diferencias
entre el conocimiento sobre el leasing en
relacion con la aceptacion del leasing y los
beneficios del arrendamiento financiero
como herramienta de financiacion por
parte de las MIPYME en la industria del
calzado del municipio San José de Cucuta
(Norte Santander-Colombia).

2. Consideraciones
metodolégicas de la
investigacion

Investigacion bajo un enfoque
cuantitativo, de tipo descriptiva y
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correlacional, ya que, primero, se podria
utilizar los datos recabados para “probar
hipétesis con base en la medicion
numeérica y el analisis estadistico, con el
fin establecer pautas de comportamiento
y probar teorias” (Hernandez, Fernandez
y Baptista, 2014), ademas, describir
el grado de conocimiento que tienen
sobre el leasing como herramienta de
financiacion por parte de las MIPYMES
del sector calzado para determinar y si
se acepta dicha herramienta.

Ademas, la indagacion tiene como
proposito “examinar la relacion entre
variables o resultados de variables”
(Bernal, 2010), pues, pretende
comprobar la relacion o asociaciéon
que existe entre el leasing financiero y
la nocion de la misma, estableciendo
asi, la apreciacion de aceptacion que
tienen de los arrendamientos financieros
las MIPYME de dicho sector. Al mismo
tiempo, es de campo que para Arias
(2012) se adopta como la estrategia que
el investigador responda al problema
planteado y se realizd en tres fases:
disefio de investigacion, recoleccion de
datos e informacién, analisis y desarrollo.

La poblacion esta determinada por
sus particularidades definitorias, donde
concuerdan sus caracteristicas; estuvo
compuesta por 450 empresas inscritas
en la Camara de Comercio de Cucuta.
La muestra es de tipo intencional, pues,
obedece a los elementos muéstrales
seleccionado por aquellas empresas que
quisieron participar en la investigacion;
por ello, la muestra es de 50 empresas
para conformar dicha muestra, de este
modo, tiene un margen de error de
13,1% y un nivel de confianza del 95%.
Al mismo tiempo, por la necesidad del
investigador  (Namakforoosh, 2007),
condicionada por la problematica y por
los objetivos del estudio (Arias, 2012),
donde el 50,00% son Microempresas,

seguido de otro 40,00% de pequefas
empresas y el resto son Medianas
empresas (10,00%).

Las variables estudiadas son:
el arrendamiento financiero y el
conocimiento sobre leasing para su
aceptacion como herramienta financiera
en las MIPYME en la ciudad de Cucuta.
También, es importante destacar que
las hipodtesis correlacionales explican
las relaciones entre dos o mas variables
(Hernandez et al, 2014).

3. Conocimiento sobre el
leasing para la aceptacion
como herramienta financiera
en las MIPYMES de la ciudad
de Cucuta

A continuaciéon, se presenta
el andlisis tanto descriptivos y
correlacionales, en donde se identificaron
los elementos asociados al conocimiento
sobre el leasing para la aceptacién como
herramienta financiera en las MIPYMES
de la ciudad de Cucuta, el cual fue
construido a partir del alcance planteado
en el objetivo general.

3.1. Analisis descriptivo

A continuacion, se describen los
resultados obtenidos con la aplicacion
del cuestionario sobre la aceptacion
del leasing como herramienta de
financiamiento para las MIPYME del
sector del calzado del municipio de
Cucuta. En la investigacion se determind
que las empresas de dicho sector, les
interesa un financiamiento para los
siguientes bienes que generan rentas
(muebles o inmuebles): Maquinara y
equipos para la elaboracién de calzados
(70,00%); Vehiculo (4,00%); equipo
de computaciéon y software contables
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(10,00%) e Inmueble (16,00%).

3.2. Conocimientos sobre el
leasing

Una vez estimada la informacion
relacionada al andlisis descriptivo se
tomaron en cuenta aspectos relacionados

con los conocimientos sobre el leasing
(Tabla 1). La Tabla 1, muestra los datos
sobre el conocimiento que tienen las
empresas micros, pequefia y medianas
(MIPYME) del sector calzado del Municipio
Cucuta sobre el leasing o arrendamiento
financiero.

Tabla 1
Conocimiento sobre el leasing
item Opciones No Porcentaje
Siempre 6 12,00%
3 Tiene usted, conocimiento de Casisiempre 4 8,00%
que los tipos de contrato le permite A veces 10 20,00%
comprar un bien que tenga arrendado  s4si nunca 16 32.00%
Nunca 14 28,00%
Siempre 0 0,00%
4 Tiene usted, conocimiento de las Casi siempre 15 30,00%
entidades autorizadas para realizar A veces 10 20,00%
.E’ este tipo de contrato Casi nunca 18 36,00%
g Nunca 7 14,00%
3 Siempre 0 0,00%
[0} P
.§ 5 Tiene usted, conocimiento sobre la Casi siempre 5 10,00%
) normativa aplicable en Colombia para A veces 2 4,00%
o ;
g los Contratos de Leasing. Casi nunca 15 30,00%
€ Nunca 28 56,00%
8 , o Siempre 5 10,00%
s 6. Tiene usted, conocimiento que e
; : ; Casi siempre 5 10,00%
o por medio del Leasing consiguen J
financiar todos los bienes activos A veces 2 4,00%
(muebles o inmuebles) que generan  caqinunca 24 48.00%
renta para la empresa ’
Nunca 14 28,00%
) e Siempre 0 0,00%
7. Tiene usted, conocimiento de que . N
el Leasing incrementa el capital fijo, CaSi siempre 6 12,00%
para las empresas que tienen pocas A veces 3 6,00%
garantias patrimoniales para solicitar 5si nunca 22 44.00%
un crédito bancario ’
Nunca 19 38,00%

Fuente: Elaboracién propia a partir de la frecuencia de los datos obtenidos.

Se determiné en el item 3, que
el 60,00% de las MIPYME del sector
calzados encuestados nunca y casi
nunca tienen conocimiento de los tipos
de contrato que le permite comprar
un bien para su arrendamiento. El

resto, manifestaron tener a veces un
conocimiento (20,008%) y siempre y casi
siempre otro 20,00%.

De igual manera, se comprobo en
el item 4, que el 50,00% de las empresas
encuestadas nunca y casi nunca
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conocen las entidades autorizadas para
realizar este tipo de contrato (leasing).
Sera porque el 86,00% (item 5) nunca
y casi nunca tienes conocimientos sobre
la normativa aplicable en Colombia para
los Contratos de Leasing.

Asimismo, en el item 6, el
76,00% de las empresas encuestadas
declararon que nunca y casi nunca
tienen conocimientos que las empresas
y personas naturales pueden financiar
todos los activos (muebles o inmuebles)
generadores de renta a través del
Leasing. Porello, en el item 7, declararon
que tienen un desconocimiento (82,00%
entre las alternativas nunca y casi nunca)
de que el Leasing incrementa el capital
fijo, para las empresas que no tienen
suficientes garantias patrimoniales para
solicitar un crédito bancario.

Los resultados encontrados
en los items 3, 4, 5, 6 y 7, se deduce
que algunas MIPYME del sector
estudiados, desconocen los beneficios
y ventajas competitivas que le otorga
las alternativas del arrendamiento
financiero, dado que el arrendamiento de
equipos y arrendamiento de maquinas,
entre otros activos, es un método de

financiacion comun para las empresas,
que aumenta la flexibilidad de los fondos
(Gémez & Osorio, 2013).

Al mismo tiempo, ayuda a estas
empresas a satisfacer necesidades
de activos para la produccién con
una pequefia cantidad de dinero para
socorrer a la empresa para acelerar
el crecimiento con el fin de crecer de
manera constante y ser rentables (Torrel
& Cubas, 2017). En otras palabras,
combina el servicio financiero del
crédito fisico y el crédito bancario en las
condiciones de la produccién en masa
moderna para el desarrollo integrado de
las MIPYME del sector calzado y ejerce
un papel importante en la aceleracion
de la circulacién de productos bésicos a
nivel local, nacional e internacional.

3.3. Aceptacion del leasing

Los hallazgos relacionados sobre
Aceptacion de Arrendamiento financiero
o leasing, destacan la perspectiva
financiera y Beneficios del arrendamiento
financiero (Leasing). La Tabla 2, da a
conocer las perspectivas financieras de
las MIPYME del sector calzado.

Tabla 2
Perspectiva financiera de las MIPYMES del sector Calzado de la
Ciudad de Cucuta

item Opciones No Porcentaje
8. Ala hora de decidir por un medio de financiacién Leasing 30 60,00%
g para la inversién, usted, por cual optaria. Préstamo 20 40,00%
©
5 Siempre 30 60,00%
E
g 9. Dentro de las politicas de la empresa esta la Casi siempre 14 28,00%
gg gjea ’dg expandir su negocio o adquirir maquinaria Aveces 6 12,00%
Z de L_Jlt_lma tecnologia en el caso de fondos
D insuficientes. Casi nunca 0 0,00%
Nunca 0 0,00%
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Cont... Tabla 2

Siempre 20 40,00%
10. Ha indagado sobre las diferentes alternativas Casi siempre 8 16,00%
de financiamiento que le ofrece el mercado y los o
= - . A veces 4,00%
beneficios que estas tienen para usted como
MIPYMES. Casi nunca 12 24,00%
Nunca 8 16,00%
. " X Siempre 25 50,00%
11. Considera utilizar el endeudamiento, al
momento de la eleccién de una herramienta Casi siempre 13 26,00%
de financiacion de un activo para uso y goce a o
g cambio de una cancelacion de renta periddica, A veces 12,00%
° a pesar de que la posesion del bien es de la Casi nunca 8,00%
© compafiia que lo arrienda.
£ Nunca 2 4,00%
©
% Siempre 5 10,00%
2 Casi siempre 27 54,00%
2] . ) N o ’
o 12. Considera la flnan0|aC|9n 1_00 % de un activo al Aveces 18 36,00%
momento de buscar financiamiento.
Casi nunca 0 0,00%
Nunca 0 0,00%
Siempre 0 0,00%
Casi siempre 29 58,00%
13. Considera la finlancia_ciér_] a largo pIazp al Aveces 1 22,00%
momento de buscar financiamiento de un activo.
Casi nunca 7 14,00%
Nunca 3 6,00%
Fuente: Elaboracion propia a partir de la frecuencia de los datos obtenidos.
Se comprobo que 60,00% (item 8) sobre las diferentes opciones de

de las MIPYMES encuestadas optarian
por un contrato leasing a la hora de
decidir por un medio de financiacion para
la inversion. El resto menciond que un
préstamo (40,00%). Mientras que en el
item 9, se verificé que un 88,00% de las
MIPYME del sector estudiado consideran
siempre y casi siempre la idea dentro de
las politicas de la empresa de expandir
su negocio o adquirir maquinaria de
ultima tecnologia en el caso de poseer
fondos insuficientes.

Aunque, solo el 56,00% (item 10)
de las mismas empresas encuestadas
siempre y casi siempre han indagado

financiamiento que le brinda el mercado
y los beneficios que estas tienen para
su negocio. El resto, un 40,00% nunca y
casi nunca han averiguado al respecto y
otro 4,00% a veces.

Pero el 76,00% de las MIPYME
del sector calzado, consideran siempre
y casi siempre utilizar el endeudamiento,
al momento de elegir una herramienta
de financiacion de un activo para uso
y goce a cambio de cancelar una renta
periddica, a pesar de que la posesion del
bien es de la companiia que arrienda.

De los cuales el 64,00% (item 12)
siempre y casi siempre consideran la
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financiacion del cien por ciento del activo
al momento de buscar financiamiento.
El resto, a veces (36,00%). Siendo casi
siempre y siempre el financiamiento a
largo plazo (item 13) la opcidn escogida
por el 58,00% de dichas empresas. Las
demas empresas, a veces (22,00%) y
nunca y casi nunca un 20,00%

Los hallazgos de los items 8, 9, 10
y 11, establecen, por un lado, que mas
de tres cuartas partes de las empresas
MIPYME del sector calzado de la ciudad

de Cucuta no tienen mucho capital de
trabajo para comprar los articulos o activos
que necesitan como equipos y maquinaria
de ultima tecnologia para sus negocios,
pero dichas empresas se orientan por la
innovacioén tecnoldgica para el proceso de
fabricacion de los productos o servicios
que proporciona(Cardenas et al., 2019).
Los items del 14 al 16 expuestos
en la tabla 3, representan la apreciacion
que tienen las MIPYME del sector calzado
sobre los beneficios del leasing financiero.

Tabla 3
Apreciacién de las MIPYME del sector calzado sobre los
beneficios del arrendamiento financiero (Leasing financiero)

item Opciones No Porcentaje

Siempre 35 70,00%

° Casi siempre 15 30,00%

g 14. Piensa recurrir a un financiamiento de Lslemp 2

‘S un activo si le permite una oportunidad de Aveces 0 0,00%

© imiento.

£ crecimiento Casi nunca 0 0,00%

[}

= Nunca 0 0,00%

@

° Siempre 33 66,00%

e Casi siempre 16 32,00%

‘S 15. Utiliza el financiamiento de un activo si le o

S dismi A veces 1 2,00%

o isminuye la tasa de costo a favor de su empresa.

"; Casi nunca 0 0,00%

& Nunca 0 0,00%

IS

8 Siempre 33 66,00%

C

2 Casi siempre 15 30,00%

2 16. Utll!za el fmarncflamllento dg un activo si le Aveces P 4.00%

-§  proporciona un crédito fiscal positivo.

S Casi nunca 0 0,00%

o

& Nunca 0 0,00%

Fuente: Elaboracién propia a partir de la frecuencia de los datos obtenidos.

Donde se comprobé que en el item
14, que el 100,00% de las empresas del
sector calzado participantes consideran
que siempre y casi siempre piensan
en recurrir a un financiamiento de un
activo si le permite una oportunidad de

crecimiento. Entretanto, en el item 15, el
98,00% de las MIPYME de dicho sector
indicaron que siempre y casi siempre
utilizan el financiamiento de un activo si
le disminuye la tasa de costo a favor de
Ssu empresa.
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Asimismo, se conocié en el item
16, por parte de los encuestados entre
las alternativas siempre y casi siempre
aplican el financiamiento de un activo si
le proporciona un crédito fiscal positivo
(96,00%).

Lo hallado en los items 14,
15 y 16, permite inferir que casi la
totalidad de empresas micro, pequefia
y medianas de la Ciudad de Cucuta
del sector calzado conocen que la
renta pagada por el arrendamiento
financiero puede ser deducida de los
ingresos segun el concepto de gasto al
solicitar arrendamientos financieros para
maquinaria y equipos de produccion,
equipos de coémputos, entre otros,
a un precio preferencial o adquirir
directamente la propiedad del equipo
lo que aumenta la flexibilidad del uso
financiero al invertir poca cantidad de
con la ayuda a las empresas a acelerar
el crecimiento.

Lo que concuerda con Salazar
et al, (2011) quienes sefalan que ser
objeto de un beneficio en el régimen
fiscal se puede describir como
preeminencias competitivas oportunas
de la operacién. A su vez, se deduce que
el arrendamiento de equipos también es
una practica frecuente de las MIPYMES
del Calzado para solicitar préstamos
corporativos. Se puede comprobar que

las funciones de financiamiento que
brindan el arrendamiento financiero
al arrendatario no solo como objetivo
la obtencién de fondos, sino que su
intencion especifica de financiamiento
también es evidente al financiar y
ampliar su acceso a la financiacion a
corto y medio plazo(Chorén, 2015).

3.4. Analisis Correlacional

Una vez la informacion
sistematizada y clasificada y con base
en el aspecto correlacional donde se
cruzan o se miden dos variables a través
de las tablas de contigencia, con el fin
de establecer una relacién estadistica
entre las mismas, mostrar el analisis
de significancia aproximada y observar
el nivel de asociacion de los items que
se encuentran conectadas entre si y su
resultado.

El estadistico de la tabla 4,
con respecto al pensar en recurrir al
financiamiento de un activo si permite
una oportunidad de  crecimiento
revelaron, por un lado, que las empresas
tienen conocimiento de los tipos de
contrato que le permite comprar un
bien y correlaciona positivamente con
solicitar el financiamiento de un activo si
permite una oportunidad de crecimiento
(p < 0.05).

Tabla 4
Conocimiento sobre el tipo de contrato para comprar un bien y
su interés en el financiamiento que permita una oportunidad de
crecimiento

Medidas simétricas Valor Error tip. asint.? T aproximada® Sig. aproximada
. ) Tau-b de Kendall 0,765 0,017 22,129 0,018
Ordinal por ordinal
Gamma 0,758 0,018 22,389 0,018
Medida de Kappa 0,514 0,029 18,166 0,001
acuerdo
N de casos validos 50

Fuente: Elaboracion propia a partir de estadisticos ordinales (tabla de contingencia).
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Asimismo, el valor p=0,018, es
menor de 0,05 y el coeficiente Tau-b de
Kendall demuestra que la correlacion
de estas dos variables es de 0,765,
siendo la concordancia moderada
(kappa=0,514), es decir, un acuerdo
del 51,4% en la relacion. A su vez, la
asociacion (gamma=0,758) entre los
items observados es buena, mostrando

una correspondencia entre las variables.
A mayor Conocimiento sobre el
leasing mayor sera la comprension de
los beneficios arrendamiento financiero
(Leasing financiero). Se probd en la tabla
5, que la probabilidad asociada al analisis
(p) es menor a 0,05 (p=0,012). Se encontrd
una correlacion de nivel bajo entre variables
estudiadas (Tau-b de Kendall=0,374).

Tabla 5
Conocimiento de las entidades autorizadas para realizar contrato
de compra y sus requerimientos sobre las alternativas de
financiamiento

Medidas simétricas Valor Error tip. asint. T aproximada®  Sig. Aproximada
Ordinal por Tau-b de Kendall 0,374 0,016 18,486 0,012

ordinal Gamma 0,374 0,016 18,486 0,012

gﬂcicgfjode Kappa 0,299 0,031 11,187 0,001

N de casos validos 50

Fuente: Elaboracion propia a partir de estadisticos ordinales (tabla de contingencia).

Los resultados muestran
que la correlacién es positiva en la
correspondencia de las variables y dejan
distinguir que a mayor conocimiento de
las entidades autorizadas para realizar
contrato que le permite comprar un
bien que tenga arrendado mayor sera
la indagacién sobre las diferentes
opciones de financiamiento que brinda
el mercado y los beneficios que estas
tienen para la empresa. Debido que,

aumenta la Perspectiva financiera de
los empresarios del sector en relacion al
Conocimiento sobre el leasing. Aunque,
la concordancia de acuerdo es 29,9%
(kappa=0,299).

Se presenta una correlacion positiva
en la tabla 6, siendo p=0,003 y que es
menor (p < 0.05), Tau-b de Kendall (tb) fue
de 0,615, arrojando una buena correlaciony
una asociacion moderada (gamma=0,615)
entre las interrogantes observadas.

Tabla 6
Conocimiento sobre normativa en Colombia para los Contratos de
Leasing y arrendamiento. Uso del financiamiento de un activo a
través de crédito fiscal positivo

Medidas simétricas Valor E;r;;tt'f' T aproximada® Sig. Aproximada
Tau-b de
Ordinal  POr Kangall 0,615 43,106 0,003
ordinal
Gamma 0,615 43,106 0,003
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Cont... Tabla 6
Medida 48 Kappa 0,195 0,005 7,147 0,001
acuerdo
N de casos validos 50

Fuente: Elaboracion propia a partir de estadisticos ordinales (tabla de contingencia).

Los resultados indican una
relacion entre las variables. Mostrando
que a mayor conocimiento sobre la
normativa aplicable en Colombia para
los Contratos de Leasing mayor sera
utilizado el financiamiento de un activo si
le proporciona un crédito fiscal positivo.

No obstante, la concordancia
de acuerdo (kappa=0,195) es baja
(19,5%) para aumentar los beneficios

del arrendamiento financiero (Leasing
financiero). Por tanto, se puede
determinar que al tener deficiencia en
los conocimientos sobre la normativa
aplicable en Colombia para los contratos
de leasing se hace mas dificil la
comprensiéon del leasing financiero y
su uso a favor para la compania. En la
Tabla 7, se evidencié que p se encuentra
por debajo de 0,05.

Tabla 7
Leasing y el conocimiento sobre el financiamiento de activos para
empresas y personas naturales, financiaciéon de un activo y pago
de renta periédica

Medidas simétricas Valor E;rs(:;tt'f' T aproximada® Sig. Aproximada
Ordinal  por Eﬁa” de o796 0,012 27,952 0,002
ordinal

Gamma 0,796 0,012 27,952 0,002
Medida  de (., 0,644 0,035 17,615 0,001
acuerdo
N de casos validos 50

Fuente: Elaboracion propia a partir de estadisticos ordinales (tabla de contingencia).

En este caso p=0,002. Por otro
lado, b fue de 0,796, lo que indica una
correlacién buena entre el estudio de
estas variables. Estos resultados pudieran
revelar, que al tener mayor conocimiento
por medio del Leasing se pueden financiar
todos los bienes activos que generan
rentas (muebles o inmuebles) mayor
sera la consideracién por parte de las
MIPYME del sector calzados en utilizar
el endeudamiento, al momento de elegir
una herramienta de financiacién de un

bien activo para uso y goce a cambio de
la cancelacion de una renta periddica, a
pesar de que la posesion del bien sea de
la compafiia que arrienda.

Con una moderada concordancia
de acuerdo del 66,4% (kappa=0,664).
Se encontrd entre los items observados
en la Tabla 8, una correlacion positiva
con el valor p<0.05, siendo el valor
p=0,001. La relacion fue de 0,431 en el
Tau-b de Kendall (tb) y una asociacion
gamma=0,431.
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Tabla 8
Conocimiento sobre el leasing y el incremento del capital fijo para
las empresas que no tienen suficientes garantias para solicitar un
crédito bancario y sus beneficios

Medidas simétricas Valor E;r;:‘tt'f' T aproximada® Sig. Aproximada
Ordinal por Tau-bde Kendall 0,431 0,022 19,906 0,001
ordinal Gamma 0,431 0,022 19,906 0,001
Medida de Kappa 12 1032 13,081 0,002
acuerdo
N de casos validos 300

Fuente: Elaboracion propia a partir de estadisticos ordinales (tabla de contingencia).

Lo concerniente sobre el leasing
y el conocimiento de que el Leasing
incrementa el capital fijo, para las
empresas que no tienen suficientes
garantias patrimoniales para solicitar
un crédito bancario y aquellos
beneficios arrendamiento financiero
(Leasing financiero) donde se utilizaria
el financiamiento de un activo si le
disminuye la tasa de costo a favor de su
empresa, el cruce de las variables puede
aseverar que existen una relacion, ya
que el conocimiento sobre el leasing
muestra la utilizaciéon del financiamiento
de un activo si le disminuye la tasa
de costo a favor de su empresa y, por
ende, al tener el conocimiento de que
el leasing incrementa el capital fijo, las
empresas tenderian a para solicitar un
crédito bancario, puesto que no tienen
suficientes garantias patrimoniales.

Aunque bajo porcentaje en la
concordancia de acuerdo (kappa=11,2%)
en el uso por parte de las empresas
micro, pequefia y medias del sector
calzado de la ciudad de Cucuta y lo
que aportan los conocimientos sobre el
leasing para el financiamiento de activos.

Por otra parte, a modo de
discusion y considerando la hipétesis
de investigacion planteada. Primero,

se rechaza la hipotesis nula (HO), para
admitirla hipétesis alternativa (H1) debido
a que se hall6 que el arrendamiento
financiero esta significativamente
relacionado con el conocimiento sobre
el leasing por parte de los empresarios
de las MIPYME para su aceptacion
como herramienta financiera. Por tanto,
se proporciona respuesta al objetivo
de investigacion del presente proyecto,
donde se comprobd que el conocimiento
sobre el leasing influye en la aceptacion
del leasing como herramienta financiera
en las MIPYME del sector calzado de la
ciudad de Cucuta.

Esta correspondencia desde la
perspectiva del leasing financiero como
método moderno de arrendamiento
financiero que tiene las caracteristicas
de financiacién conveniente, plazo
flexible 'y optimizacion financiera
para mejorar la empresa (Pérez,
2016) esta estrechamente integrada
con la economia de la empresa y el
conocimiento de la norma aplicable en
Colombia.

Se observd que las empresas
del sector calzado han investigado
sobre las diferentes alternativas de
financiacion que permiten obtener los
recursos precisos para el sostenimiento,
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desarrollo, progreso e innovacion de sus
actividades, pero pareciera que dada la
situacion econdémica de Cucuta por zona
de frontera no resulta viable adquirir una
obligacion bancaria. Aunque, se debe
aclarar que dichas empresas poseen
el conocimiento, pero no adquieren el
contrato debido, pues pareciera que
no cumplen con los requisitos que
establecen las entidades financieras.
(Gémez & Osorio, 2013).

Igualmente, un gran numero de
los duefios o empresarios del sector
calzado no tienen una idea del todo clara
que este tipo de contrato ayuda en su
historial crediticio siendo un factor para el
apalancamiento de recursos (Alvarez &
Giraldo, 2020), estos servicios prestados
por las entidades especializadas son
una herramienta, adicional a la situacion
anterior, donde la propiedad esta
financiada al 100%, se preserva el flujo
de efectivo de la compania al finalizar
el arrendamiento con opcioén a compra,
de este modo, el arrendatario puede
recomprar el inmueble a un precio muy
atractivo (Pérez, 2016) teniendo una
rentabilidad de la empresa (Torrel &
Cubas, 2017).

4. Conclusiones

Los empresarios de las MIPYME
del sector calzado se muestran abiertos
a la adquisicion de un leasing financiero.
Ello, se debe, primeramente, desde la
perspectiva de los activos, no existe una
diferencia significativa en la inversion
de las compafias de arrendamiento
no financiero y las compafias de
arrendamiento financiero por parte de las
empresas del estudio. De este modo, la
apreciacion es positiva para aprovechar
esta herramienta de financiacion, porque
permite una oportunidad de desarrollo,
al disminuir la tasa de costo a favor de su

empresa y proporciona un crédito fiscal
positivo al mismo tiempo sin afectar el
equilibrio econémico de su negocio.

Segundo, se basan en aspectos
para optimizar la rentabilidad, produccion
y un equilibrio en el flujo de caja mediante
la adquisiciéon de activos de produccion
y equipos, ya que, en la practica,
proporciona a las MIPYME del sector
calzado de Cucuta una herramienta
de financiamiento que van desde un
contrato de alquiler habitual hasta el
contrato de venta a plazos (disfrazado),
lo cual, se debe a la extensa variedad de
formas que pudieran adoptar un leasing.
De alli que, piensen que para tener una
empresa estable se podria aprovechar
el leasing como una oportunidad de
crecimiento a través del financiamiento
de un activo.

Al mismo tiempo, la aceptacion
del leasing como herramienta financiera
desde la perspectiva de los gerentes
de las empresas de Calzados se debe
a operaciones a largo plazo y el deudor
tiene pocas posibilidades de rescindirlo
antes de término. Es decir, contiene
una simplificacion y modulacién del
financiamiento, permitiendo financiar el
100% de lainversion del activo de manera
flexible, incluida el IVA y los gastos
de transporte o instalacion. En ofras
palabras, se apropia de la financiacion,
provienen del mercado interbancario
de capitales, a las especificidades de
la actividad econdmica y la duracion del
uso del equipo, pudiendo modular las
rentas de acuerdo con la rentabilidad
esperada de la inversiéon y su ciclo de
flujo de caja especifico.

Por lo tanto, se concluye, que la
aceptacion del leasing como instrumento
de financiamiento para las MIPYME
del sector del calzado del municipio
de Cucuta, viene dada en primer
lugar por el conocimiento que tenga la
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empresa sobre el leasing, seguido de
la optimizacion de la gestion financiera
y fiscal del bien o activo, con lo cual,
la empresa preserva su efectivo para
las necesidades del negocio evitando
un shock en el flujo de caja, incluso, se
podria pagar IVA sobre los alquileres
que facturan, el cual es integralmente
recuperable si esta sujeto a él.

A su vez, permite un equilibrio
financiero al aumentar la capacidad de
endeudamiento, pues, las inversiones
financiadas mediante arrendamiento
financiero conservan la linea de crédito
de inversion en la entidad financiera y
en la suma de los casos no demandan
ninguna garantia particular. Permitiendo
realizar importantes ahorros fiscales,
preservando la estructura financiera de
la empresa.
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